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Ein Visionar, der in Altdorf lebt und arbeitet

Michael Hausenblas sieht in der Gemeinde Altdorf seine private und berufliche Zukunf

Vom schwibischen Allgiu
iiber den Bodensee und die
Tilder auf die Anhohen des
Neckartals — so lautet der
Weg des Visionirs, Vollblut-
vertriebsstrategen, Buchau-
tors, europaischen Wirt-
schaftssenators, Millionirs,
Naturfreundsund Liebhabers
exklusiver Fahrzeuge — Mi-
chael Hausenblas. Gemein-
sam mit seiner Frau Angelina
Martin-Hausenblas ist er
ohne Abitur, Studium oder
Hilfe anderer zum Erfolgsun-
ternehmer aufgestiegen.

Seit Dezember 2016 lebt das
Ehepaar in Altdorf, ab Mai
2019 hat dort auch die Hyla
Germany GmbH, deren Ge-
schiftsfiihrer Hausenblas ist,
ihren Firmensitz.
yIchliebelindliche Regionen,
und habe beim Joggen am
Neckartailfinger Aileswasen-
see immer wieder die schone
Anhéhe und Lage von Alt-
dorf bewundert, erinnert
sich Michael Hausenblas an
die Auswahl seines aktuellen
Wohn- und kunftigen Fir-
mensitzes. ,Die Lage Alt-
dorfs hat mich inspiriert, und
ich habe mit Biirgermeister
Kilberer Kontakt wegen ei-
nes Mischplatzes aufgenom-
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,»Wir fithlen uns extrem
wohl in Altdorf«

Gesagt und getan, und so
wurde 2014 der Grund-
stiickskaufvertrag abge-
schlossen. Ende 2016 erfolgte
der Einzug des Ehepaares
Hausenblas in  sein
neues Wohnhaus in
Altdorf. ,Wir fiihlen
uns extrem wohl in
Altdorf®, lautet nach
gut zwei Jahren das
Fazit von Angelina
Martin-Hausenblas
und Michael Hausen-
blas.

Im vergangenen Jahr
ruckten erneut die
Bagger an und be-
gannen auf dem Nach-
bargrundstiick mit dem
Bau des Firmengebaudes
der Firma Hyla Germany
GmbH. Im Mai sollen hier
nun 28 Innendienstmitar-
beiter Einzug halten, um

von dort aus kiinftig die Be-
treuung der 1700 Aufien-
dienstler und der tausenden
Kunden des Weltmarktfiih-
rers fiir Luft- und Raumreini-
gungssysteme zu {iberneh-
men.

Die Berufung
liegt im Vertrieb

Bei der Biografie des 1968 in
Leutkirch geborenen und auf-
gewachsenen Michael Hau-
senblas kann man von einer
echten Erfolgsgeschichte
sprechen. Der Hauptschiiler
hat sich schon in jungen Jah-
ren an sein Lebensmotto
,Egal an welchem Punkt du
gerade in deinem Leben stehst
und woher du kommst: du
kannst deine Ziele erreichen,
wenn du es wirklich willst*,
gehalten. Der gelernte Schuh-
und Sportartikeleinzelhan-
delskaufmann merkte schnell,
dass seine Berufung im Ver-
trieb liegt.

Im jungen Alter von 18 Jah-
ren verdiente er sich als Tex-
tilhandelsvertreter seine ers-
ten Auflendienstsporen.
Nach kurzen Ausfliigenindie
Bereiche Versicherungen und
Gastronomie arbeitete Mi-
chael Hausenblas 1993 bis
1996 als Angestellter in einem
Ferrari-Autohaus am Boden-
see. ,Da habe ich aber schnell
gemerke, dass ich beruflich li-
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,Die Lage Altdorfs hat mich inspiriert, sagt Unternehmer und

Autor Michael Hausenblas.

mitiert war, und mir die Frei-
heit gefehlt hat®, erinnert sich
der erfolgreiche Geschafts-
mann.
Ein Autohauskunde, der In-
haber der damals noch in den
Kinderschuhen steckenden
Firma Hyla war, tiberzeugte
thn von einem Wechsel. ,,Ich
war vom Produkt von Hyla,
das Luft- und Raumreini-
gungssysteme herstellt, sofort
tberzeugt®, sagt Hausenblas
zu seinem Einstieg als selb-
standiger Handelsvertreter
beim damals in Tiibingen an-
sassigen Luft- und Raumrei-
nigungs-Unternehmen. ,Da-
mals waren Feinstaubbelas-
tung, Allergien und Klima-
wandel noch keine alltagli-
chen Themen®, blickt Hau-
senblas auf die Neunziger-
jahre zurtick.
Bei Hyla konnte er
seine ehrgeizigen
Ziele umsetzen.
LIch wollte die
Nummer eins in
dieser Branche
werden.“ Michael
Hausenblas und
seine Frau Angeli-
na Martin-Hau-
senblas konnen
heute stolz von sich
sagen, dass sie in dieser
Branche und Produkt-

Michael Hausenblas
und Angelina Martin-
Hausenblas
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art die absolute Nummer eins
auf dem Weltmarkt sind. Bis
er aber so weit war, machte
Michael Hausenblas von 2000
bis 2007 wichtige Vertriebs-
erfahrungen bei einem ameri-
kanischen Hersteller, um
2007 wieder dem Ruf von
Hyla zu folgen und dort als
Generalimporteur fiir den
deutschen Markt vollends
durchzustarten.

Zwei Jahre spater griindete er
gemeinsam mit seiner Frau
Angelina, die in Frankfurt ge-
boren ist und spanische Wur-
zeln hat, die Hyla Germany
GmbH.

Dort ist der Firmenchef seit-
her fiir den Aufendienst zu-
standig, verbringt dazu pro
Jahr circa 150 000 Kilometer
auf der Strafe und absolviert
aulerdem noch durchschnitt-
lich 40 Fluge.

Partnerin Angelina Martin-
Hausenblas leitet den kom-
pletten Innendienst. ,Fleif},
Einsatz, Ethik und dass es den

Mitarbeitern gut geht, lautet
unsere Unternehmensphilo-
sophie®, gibt der Vollblutver-
kaufer das Erfolgsgeheimnis
zum Firmenerfolg preis. Die
Leistungen des ,Staubsauger-
Vertreters de luxe“ wurden
2017 in Miinchen mit der Er-
nennung zum Europiischen
Wirtschaftssenator durch den
Europaischen Wirtschaftsse-
nat gewiirdigt.
Sein guter Ruf im Vertrieb hat
auch in anderen Unterneh-
men Aufmerksamkeit er-
weckt, und so coacht er noch
nebenbei in anderen Firmen
den Vertrieb.
Seine Erfolgsgeschichte hat er
in seinem im Mai 2018 er-
schienenen Buch, das unter
dem Titel ,Das Millionirs-
konzept —jeder kann es schaf-
fen“ in einer Auflage von
6000 Exemplaren auf den
Markt kam, dokumentiert.
,3000 Ausgaben wurden be-
reits verkauft®, ist der Buch-
autor stolz auf sein Werk.
TFernsehsender wie die SWR-
Landesschau, RTL2 und Sat1
haben in ihren Reportagen
bereits tiber das Ehepaar
Hausenblas berichtet.
Wenn dem Erfolgsunterneh-
mer mal etwas Zeit bleibt,
dann joggt er, geniefit die Na-
tur, fahrt aber auch gerne mit
seinen schnellen Autos oder
findet im Biicherlesen seine
Ruhe.
,Unsere Hauptaufgabe schen
wir darin, den Menschen
Nutzen zu bringen und ihnen
einen Weg aufzuzeigen, ihre
Lebensqualitat zu verbes-
sern®, sagen Angelina Martin-
Hausenblas und Michael
Hausenblas, die dieses Vorha-
ben ab Mai von Altdorf aus
starten werden.

Rudi Fritz

Genusstouren fiir Fahraktive!

Egal ob Oldtimer, Youngtimer, Cabrio oder Sportwagen.
Egal ob mit Gleichgesinnten, als Clubausfahrt oder Firmenevent.
Buche noch heute die nachste Genusstour fiir Fahraktive!

Marcus Miiller Sonstige Dienstleistungen

0171 6951594
www.mmsd-genusstouren.de
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E LUXURY OF PURE NATURE
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EINE LOSUNG FUR
VERSCHIEDENE
ERGEBNISSE

Pflege und Reinigung von:

- Teppichen

- alle Arten von Hartboden

- Fenster

- Fugen

- Holz — und Laminatbéden (nebelfeucht wischen)
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Gleichzeitig bei jedem Reinigungsprozess:
- Luftwésche

- Aromatherapie durch atherische Ole

- Geriiche werden gebunden

- Feinstaub wird aus der Luft gewaschen
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- Auch Fliissigkeiten konnen aufgesaugt werden

Telefon +49 (0) 711 252643-0

info@hyla-germany.de -hyla-germany.de




